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Analyse et critique de la rationalité des acteurs de I'économie et de la finance.
Rappel et critique des théories économiques traditionnelles a la lumiére de
découvertes récentes. Rationalité des décisions financiéres. Cas particulier
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1. Postulats fondamentaux de I'économie

1.1 Macroéconomie et microéconomie
L'étude des phénomenes économiques est souvent subdivisée en :

A Macroéconomie : étude des phénomenes économiques a I'échelle globale du
monde entier, d'un groupe de pays ou d'un secteur d'activité particulier d'un pays
comprenant de nombreux agents économiques.

Dans ce cadre, nous nous intéresserons a la rationalité des décisions a I'échelle
nationale ou internationale. Nous critiquerons aussi les théories traditionnelles,
utilisant des moyennes comme le PIB par habitant et des agrégats comme les

suivants :
1 agrégats au niveau d'un pays : le PIB, la production, la consommation,
I'investissement ;

1 agrégats financiers d'entreprise : le chiffre d'affaires, le résultat
d'exploitation, I'excédent brut d'exploitation, les capitaux propres.

Un modele macroéconomique deécrit des relations entre agrégats. Exemple de
modele simple a 2 équations :

1 « Lerevenu R estla somme de la consommation C et de l'investissement | :
R=C+1»;

1 «L'investissement | dépend du taux d'intérét t par la relation : 'G= ¢XQQ @ o
a et b sont des coefficients positifs ».

A Microéconomie : étude des phénomenes économiques a I'échelle de l'individu,
de I'entreprise, ou de tout agent économique [2] dont l'influence sur I'économie
toute entiere est négligeable, que nous appellerons agent microéconomique.
Dans ce cadre, nous nous intéresserons a la rationalité des décisions
individuelles de tels agents économiques.

Nous serons parfois amenés a distinguer les décisions a I'échelle macroéconomique
des décisions a I'échelle microéconomique.

1.2 Postulats économiques sur la psychologie de I'homme

L'économie politique est une discipline fondée par Adam Smith (1723-1790), dont les
idées ont bouleversé le monde et dominent encore de nos jours les théories
économiques dites traditionnelles. Cette section résume ses idées, exposées dans
son ouvrage de 1776 "Recherches sur la nature et les causes de la richesse des
nations".

1.2.1 Désir de posséder, d'étre comme les autres ou supérieur a eux
Parce qu'il est individualiste, 'homme a des défauts :

A 1l veut posséder le plus possible, plus méme que ce dont il a besoin ;
A |l est envieux des possessions des autres ;

Il est égoiste, placant son bonheur au-dessus de celui des autres hommes ;

> > >

Il veut s'imposer face aux autres, leur étre supérieur.
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Ces défauts le poussent a se donner du mal, a se dépasser pour gagner de l'argent.
Il considere 'argent comme le bien fondamental, celui qui donne acces aux autres
biens.

Remarque : c'est parce qu'il veut toujours plus de biens matériels que I'homme
occidental se donne autant de mal pour faire progresser la science et ses
applications techniques, dont il tire la productivité qui conditionne son niveau de
vie. A force de produire toujours plus, et toujours en négligeant les ressources
naturelles, I'hnomme a dépassé les possibilités de son environnement; la
pollution des eaux, de l'air et des sols (ressources gratuites au sens de
I'économie) s'ajoute a la pollution thermique due a I'exces de CO,. L'épuisement
de matiéres premiéres comme le pétrole et la croissance de la population
mondiale obligent désormais I'homme a changer de modéle de développement.
Le développement économique doit respecter I'environnement, ainsi que les
ressources comme l'eau et le pétrole, tout en favorisant la sortie de 2 milliards
d'étres humains de la misere.

Chaque homme vit en société et ne peut satisfaire son envie de posséder que dans
le cadre de cette sociéte, ou les autres hommes sont aussi désireux de posséeder que
lui. Chacun doit donc rendre service aux autres pour obtenir d'étre payé pour ces
services : c'est ce qui explique gu'on travaille pour de l'argent et qu'on fasse du
commerce pour réaliser les échanges de biens et services sources du profit.

Les conséquences de la nature de 'homme et de sa vie en société sont :

A La spécialisation de chaque personne, de chaque entreprise, de chaque région
dans la ou les productions de biens et services ou elle peut générer le maximum
de richesse au moindre co(t (c'est-a-dire avec la productivité maximum),
spécialisation expliquée dans le court texte [1].

A La nécessité d'échanger des biens et des services entre personnes, entreprises
ou régions ainsi spécialisés, chacun produisant ce qu'il peut produire le plus
efficacement et achetant aux autres ce dont il a besoin mais qu'il ne produit pas.

Ve

A La disponibilité de plusieurs agents économiques [2] préts a fournir un bien ou
un service donné pour gagner de l'argent, d'ou une concurrence entre eux.

1.2.2 Rationalité des agents économiques
C'est le 1 postulat des théories économiques traditionnelles.

Depuis Adam Smith (qui vivait au siécle des Lumiéres [30], celui du triomphe de la
Raison), I'économie traditionnelle postule qu'un agent économique [2] prend, a
chaque occasion, la meilleure décision possible, décision nécessairement rationnelle.

A La plupart du temps, pour un agent microéconomique, « la meilleure » signifie
« la plus conforme a son intérét égoiste », c'est-a-dire produisant le bénéfice
maximum, ou la croissance la plus rapide, etc. On postule alors que :

Chaque agent agit logiqguement en fonction de son seul intérét objectif, sans
idéologie autre que la recherche du profit maximum. Un agent donné ne se
préoccupe pas des conséquences morales, sociales ou philosophiques de ses



actes, les considérant comme acceptables dans la mesure ou ils respectent les
lois.

(C'est pourquoi, l'air, I'eau et la pollution ne codtant rien, il n'y a pas de raison
économique de les respecter. Chaque pays doit donc se doter de lois pour
protéger ces ressources au profit de I'humanité toute entiéere.)

A De temps en temps, et notamment pour des agents macroéconomiques comme
I'Etat ou des agents économiques comme une association sans but lucratif, « la
meilleure » signifie « la plus conforme aux intéréts d'une population » comme la
baisse du ch6mage, I'augmentation du niveau de vie, etc.

L'intérét d'un individu peut s'opposer a celui d'un groupe.

J'ai intérét a payer le moins d'imp6ts possible, mais la collectivité nationale a
intérét a ce que j'en paye le plus possible, pour pouvoir en redistribuer beaucoup
aux nécessiteux.

Il est donc rationnel, par exemple, que I'Etat sacrifie l'intérét particulier a l'intérét
général : les critéres de rationalité au niveau collectivité ou entreprise different en
g®n®r al des crit res au niveau i ndimoyerduel,
différents au service de bénéfices calculés différemment.

On justifie ainsi, par exemple, que I'Etat redistribue aux citoyens les plus pauvres
de l'argent collecté par I'impdt sur le revenu, qui préleve un pourcentage des
revenus des riches plus élevé que celui des pauvres. La redistribution de I'argent
public crée ainsi une solidarité entre régions, entre catégories sociales, etc.

Utilité espérée
Lorsqu'un agent économique choisit entre plusieurs décisions, le postulat de
rationalité affirme qu'il considére la valeur de chaque décision possible en fonction

d'une notion (subjective et assez vague) d'utilité pour lui: il choisira (en général
égoistement) la décision qui lui est "la plus utile".

L'utilité d'une décision peut étre mesurée par un bénéfice financier, par un nombre de
téléspectateurs, par une part de marché, ou par n'importe laquelle de ses
caractéristiqgues qui a de l'importance aux yeux du décideur ; c'est donc bien un
concept subjectif de type hédonique [3], contrairement a un concept objectif comme
le prix de revient.

Par convention, lorsque I'utilité d'une décision donnée est mesurée par un nombre U,
celui-ci est positif si la décision a des conséquences globalement bénéfiques ; il est
négatif si elle entraine un colt supérieur au bénéfice. Si une décision a une
probabilité P de produire ses effets, chacune des décisions entre lesquelles on peut
choisir est alors associée a une utilité espérée P x U. Le choix rationnel se fait alors
en faveur de la décision de plus grande utilité espérée, c'est-a-dire de l'intérét
rationnel du décideur.

1.2.2.1 Rationalité limitée des agents économiques

Comme il n'y a pas de vie économique sans hommes qui l'animent, il faut prendre en
compte leur irrationalité. Exemples :



A Les hommes ont des habitudes culturelles et des valeurs intériorisées qui entrent
souvent en conflit avec la rationalité : voir le livre [16].

>\

Leur raisonnement est souvent dominé par une émotion, et ils préferent parfois
ignorer une conclusion rationnelle a laquelle ils sont parvenus au profit d'une
décision irrationnelle qui satisfait mieux un de leurs désirs profonds [16]. Cette
réalité s'oppose a I'hypothése de rationalité sans état d'ame de I'économie
traditionnelle.

A Un homme est plus rassuré quand il fait comme les autres que quand il est seul
a agir d'une certaine fagon ; mais « faire comme les autres » n'est pas forcément
rationnel.

Qu'il s'agisse d'individus isolés, d'entreprises, ou de groupes d'individus quelconques
ou les décisions sont des décisions humaines, la rationalité des agents économiques
est donc toujours limitée. Un Prix Nobel d'économie a été attribué en 2002 "pour
avoir introduit en sciences économiques des acquis de la recherche en psychologie,
en particulier concernant les jugements et les décisions en incertitude™ [9].

Le 1°* postulat I'économie est donc souvent violé ; on considére aujourd’hui que la
rationalité des agents économiques est limitée, donc que leurs décisions et leurs
transactions sur le marché sont souvent imprévisibles.

Nous reviendrons en détail sur l'irrationalité humaine ci-dessous.

1.2.2.2 Conclusions sur le postulat de rationalité des décisions économiques

A Reposant sur une hypothése de rationalité des hommes, ce postulat est souvent
erroné parce qu'il ne prend pas en compte leur psychologie.

Ve

A Certains comportements psychologiques s'expliquent par des mécanismes
physiologiques du cerveau qui sont automatiques et instinctifs, mécanismes
étudiés de nos jours par les neurosciences [29].

1.3 Postulats concernant |'offre et la demande

1.3.1 Loide l'offre et de la demande dans une économie de marché

Ce postulat d'une économie de marché décrit les mécanismes de détermination des
prix et des quantités vendues. Ces mécanismes économiques sont automatiques,
I'Etat n'intervenant pas ; ils constituent la « loi de I'offre et de la demande ».

Pour un article donné et un marché donné :

A Loffre estla guantité disponible a la vente sur le marché ; c'est une fonction
croissante du prix, car plus le prix est élevé, plus les fournisseurs gagnent
d'argent et plus ils offrent d'articles a la vente pour gagner davantage ;

A Lademande est la quantité totale que les acheteurs sont préts a acheter ; c'est
une fonction décroissante du prix, car plus le prix est élevé, moins il y a
d'acheteurs préts a le payer et moins un acheteur donné achete d'articles.

A Les fonctions "offre" et "demande" sont indépendantes, I'offre en dépendant que
des vendeurs, la demande ne dépendant que des acheteurs.



Dans ces conditions, la loi de I'offre et de la demande affirme que :
« S'il y a pénurie d'un bien, son prix monte ; s'il y a excédent, son prix baisse »
(détails : [4]).

Cette loi est en fait un postulat correspondant a une situation idéale d'économie de
marché ; en pratique nous verrons plus bas que, dans une économie de marché, les
prix se forment souvent selon des mécanismes sans rapport avec ce postulat.

(Dans une économie communiste, ou la concurrence et le profit n'existent pas :

1 La production et la consommation sont planifiées par un organisme central
du gouvernement aux ordres de la direction politique du pays (le GOSPLAN,
dans I'ex-Union Soviétique) ;

1 Les prix sont établis en fonction du co(t théorique de production et de
transport, sans plus-value autre que I'amortissement des installations.

En France, ou beaucoup de prix importants sont fixés par le gouvernement, on
peut qualifier le modéle économique de socialiste, intermédiaire entre le modéle
libéral d'économie de marché et le modéle communiste [7].)

1.3.2 Autoéquilibrage de I'offre et de la demande

Selon la théorie économique traditionnelle, un marché ou régne une concurrence
pure et parfaite atteint automatiquement un point d'équilibre, ou I'offre (quantité d'un
article) est égale a la demande (voir [4], paragraphe "Processus d'ajustement des
prix et quantités T Cobweb"). Au point d'équilibre, le marché a pris en compte toute
I'information a la disposition des agents économiques. Voici la théorie de I'équilibrage
automatique d’Adam Smith, dite « théorie de la main invisible du marché ».

Théorie de la main invisible du marché

Selon Adam Smith, l'individu ne cherche que son propre gain, mais par son action
personnelle et isolée il contribue a une fin qui le dépasse, l'intérét général. Les
opérations des agents, apparemment indépendantes les unes des autres, sont en
fait coordonnées par la « main invisible du marché » ; elles aboutissent a une
situation dans laquelle les producteurs peuvent vendre leurs marchandises et les
consommateurs satisfaire leurs besoins. Une telle issue optimale est garantie par un
systéeme de prix et de salaires flexibles qui assure un équilibre efficient sur tous les
marchés. La somme des intéréts individuels et égoistes est égale a l'intérét général.

Cette théorie n'est valable que si son hypothése de départ l'est: il faut une
concurrence pure et parfaite, situation idéale qu'on ne rencontre jamais en pratique.
C'est parce qu'une forte concurrence est tres bénéfique aux consommateurs - méme
si elle n'est pas parfaite - que le libéralisme économique (appelé aussi capitalisme ou
économie de marché) a permis depuis la fin de la deuxieme guerre mondiale une
telle croissance de niveau de vie et une telle baisse de la pauvreté, croissance et
baisse accélérées par la mondialisation jusqu'a la crise de 2007-2008 (détails : [5]).

Aux Etats-Unis, on fait le maximum pour que la concurrence joue a fond, mais en
France I'Etat la limite de mille facons qui pésent sur I'économie et constituent des
rigidités I'empéchant de s'adapter a I'évolution mondiale.

C'est ainsi que les salaires sont souvent fixés par le gouvernement (« coups de
pouce » au SMIC, grilles des fonctionnaires et assimilés) ; beaucoup de prix sont



plafonnés au mépris des colts correspondants ; il y a plus de 6000 types de
subventions aux entreprises [6], souvent redondantes ; toutes sortes de regles et
d'accords empéchent les marchés de s'adapter lorsque la conjoncture change ;
les impoOts et taxes changent continuellement en nature, en assiette ou en
pourcentage ; etc.

1.3.3 Non-indépendance de I'offre et de la demande

La théorie économique traditionnelle postule que I'offre et la demande d'un produit ou
service sont indépendantes, et que le marché détermine automatiquement (par
évolutions successives i voir [4], paragraphe "Processus d'ajustement des prix et
guantités i Cobweb") les prix et quantités échangées, pour se stabiliser lorsque
I'offre est égale a la demande.

Fixation irrationnelle des prix

Mais hélas, le prix qu'un client est prét a payer pour un article ne résulte pas souvent
d'un raisonnement parfaitement objectif, contrairement au postulat de rationalité. Il
résulte souvent aussi de lintensité du désir du client d'acquérir cet article, intensité
ou la psychologie intervient toujours, et parfois plus fortement, que le besoin objectif.

Exemple : j'ai besoin d'une voiture pour aller travailler. La rationalité voudrait que
jachéte le véhicule le moins cher qui convient pour les trajets a faire. Mais je ne
résiste jamais au plaisir de m'offrir des éléments de confort ou de luxe, bien que
ceux-ci coltent plus cher. Et souvent je me laisse influencer par la publicité, ou par
des préjugés pour ou contre certaines marques ou certains concessionnaires, ou par
la sympathie pour un vendeur plutét que pour un autre.

Je résiste en général au désir d'acheter le modeéle le plus cher de la gamme pour
avoir la satisfaction de me sentir raisonnable, mais en oubliant que ce modéle a été
créé par le constructeur expres pour servir de faire-valoir au modele juste en-
dessous, celui que le constructeur veut le plus vendre et que le vendeur me présente
comme « la meilleure affaire ».

Cher ou pas cher ? Un jugement de prix est toujours relatif.

Juger du prix d'un objet suppose une comparaison avec un autre objet : dans
I'absolu, un prix n'existe pas, il n'existe que par rapport a un autre prix.

C'est pourquoi le constructeur qui veut vendre un modele de voiture A a
200000 s ' ar r ange apheteurs palentiels miiesent le comparer a un
autre modéle, B, en trouvant son rapport caractéristiques/prix intéressant. Il fera
en sorte, par exemple, que B i guasiment identiqgue a A mais facturé 20 % plus
cher - ait, en plus de A, un kit d'accessoires gadget a peu prés inutiles. Les
acheteurs potentiels trouveront alors le prix de A intéressant, et choisiront ce
modéle. Le modele B ne sera choisi que par trés peu d'acheteurs, ce qui n'a pas
d'importance, I'objectif du constructeur étant de vendre A.

Dans cet exemple, les acheteurs qui n‘avaient pas la possibilité de comparer le
prix de A a celui d'un modele comparable, avaient besoin d'un « argument prix »
pour se décider, argument que leur fournit le modéle B, inventé seulement pour
faire apprécier A.

Il est trés fréquent qu'un acheteur ne sache pas d'avance avec précision les
caractéristiques qu'il veut trouver dans une voiture, et qu'il ne connaisse le prix



maximum qu'il est prét a payer qu'approximativement. Il choisira alors, parmi les
modéles qui peuvent lui convenir, celui qui lui parait « la meilleure affaire »,
parce qu'il lui parait avoir le meilleur rapport caractéristiques/prix. Un
constructeur doit donc offrir, pour chaque gamme de véhicules, un choix de
modéles incitant les acheteurs a trouver « bonne affaire » ceux qu'il veut le plus
vendre, quitte a proposer aussi des modeéles plus chers et moins chers servant
de faire-valoir. En résumé, les mérites de chaque choix sont toujours relatifs, ils
n'‘ont de sens que par rapport a d'autres choix.

En outre je suis comme tout le monde, je n'arrive pas a résister a des offres
comprenant quelque chose de gratuit (comme 3 années d'entretien gratuit inclus
dans le prix d'un modéle cher) : dans I'excitation de la négociation d'achat avec
le vendeur, je ne suis pas capable de calculer I'économie objective par rapport a
un modéle moins cher sans entretien gratuit, alors je me laisse faire, fasciné par
le mot gratuit.

Bref, je ne suis guere rationnel lorsque je choisis une voiture! En fait, je paye
souvent plus cher que mon budget initial, car je tiens compte des prix et
caractéristiques des modeles disponibles (encore la relativité des prix). Et, autre
influence psychologique, je tiens compte du prix que jai payé il y a 5 ans pour la
voiture que je vais remplacer, prix qui me sert de base de comparaison pour juger
ceux des voitures qu'on me propose (toujours la relativité des prix).

Non-indépendance de la demande par rapport a I'offre

Comme dans I'exemple précédent le prix que le client (moi) est prét a payer dépend
de l'offre du fournisseur (caractéristiques et prix des divers modéles de voiture), le
prix de la demande (celui que je suis prét a payer) n'est pas indépendant de celui de
I'offre, autre contradiction avec les hypotheses de la loi de I'offre et de la demande.

Un autre exemple de non-indépendance de l'offre et de la demande nous est
fourni par le mécanisme des bulles spéculatives immobilieres ou boursieres : plus le
prix monte, plus la demande (des spéculateurs) est grande parce qu'ils espérent
revendre encore plus cher [12-b]. Ce phénomeéene économique n'est pas négligeable,
il a porté sur des milliers de milliards de dollars de 2004 a 2007.

Un dernier exemple de non-rationalité des décisions économiques, exemple qui
ne fait pas appel a la psychologie individuelle : celui des marchés entre Etats.
Lorsque deux états concluent un marché d'achat de blé, de gaz, de centrales
électriques, d'armes, etc., des considérations politigues sont en général aussi
importantes que le prix, et ces considérations ont une rationalité assez éloignée de la
rationalité économique.

1.4 Le PIB, un indicateur mal utilisé

Le PIB (Produit Intérieur Brut) d'un pays est la valeur de I'ensemble des biens et
services produits dans le pays pendant une certaine année. Cette valeur mesure
I'activité économique du pays, ce qu'on appelle sa production de richesses.

On peut le calculer de 3 maniéres :

A L'approche production, utilisant la valeur ajoutée (valeur des biens et services
produits moins valeur des biens et services nécessaires pour les produire) :

9 Valeur HT des biens et services vendus dans le pays




1 - valeur HT des biens et services consommés pour les produire
1 +imp0ts sur les produits
1 - subventions sur les produits.

Remarque importante : la production des 5.2 millions de fonctionnaires francais

(22 % de I'emploi salarié total, le pourcentage le plus élevé de tous les pays

avanceés) est évaluée au colt des salaires, pas a la valeur des services rendus.
A L'approche demande, utilisant la somme des utilisations des biens et services :

1 consommation finale des ménages et administrations

1 +investissements (Formation Brute de Capital Fixe FBCF)

1 + solde du commerce extérieur (exportations moins importations).

A L'approche revenus, utilisant la somme des revenus distribués lors de la
production des biens et services :

1 Rémunérations des salariés

1 + bénéfices (Excédent brut d'exploitation EBE et revenu mixte brut)
1 +impdts sur la production et les importations

1 - subventions.

PIB marchand et PIB non marchand

Quand on parle du PIB sans préciser, il s'agit de la somme du PIB marchand, valeur
des biens et services vendus avec bénéfice, et du PIB non marchand, valeur des
biens et services assurés par les administrations ou associations et fournis gratis ou
au-dessous du prix coltant : enseignement, police, défense nationale, etc.

Le PIB marchand est produit par le secteur marchand de I'économie ; le PIB non
marchand est produit par le secteur non marchand (ou le financement de la
production ne dépend pas exclusivement de la vente des produits sur le marché,
mais est partiellement assurée par des contributions obligatoires (impots, taxes) et
volontaires (dons, cotisations).

1.4.1 Relation entre PIB et emploi

L'indicateur macroéconomique qu'est le PIB est utilisé pour de trés nombreuses
décisions politiques, notamment celles concernant I'emploi et I'évaluation du niveau
de vie.

L'emploi ne peut croitre (donc le chbmage décroitre) que si le PIB croit, comme le
montre le graphique ci-dessous issu des statistiques INSEE [35].
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Relation entre croissance du PIB et croissance de I'emploi salarié de 1978 a 2008

On voit ci-dessus que les variations du PIB et de I'emploi salarié en France sont
remarquablement paralléles ; noter en particulier la crise de 1993. Ce phénoméne se
produit méme pour I'emploi non salarié (artisans, etc.) et dans tous les pays. On
s'apercoit que la courbe de I'emploi suit celle du PIB avec un décalage d'environ six
mois : lorsque l'activité (mesurée par le PIB) croit, I'emploi suit quelques mois apreés.

Voici I'évolution du taux de chémage de début 1975 a fin 2008 :
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Pourquoi la courbe de I'emploi suit celle du PIB avec un décalage

Prenons par exemple un fabricant qui voit croitre son activité : son carnet de
commandes s'emplit. Avant d'embaucher pour fabriquer davantage, il va
successivement :

A Livrer les articles qu'il a en stock, souvent pendant plusieurs mois, avant de se
mettre a en fabriquer d'autres.

A Augmenter ses cadences de fabrication tant que c'est possible.

p>

Lorsque sa capacité de production est saturée, il va essayer diverses possibilités
avant d'embaucher : améliorer son organisation pour éliminer des goulots
d'étranglement ; remplacer certaines machines par des machines plus rapides ;
essayer de sous-traiter certaines opérations de la gamme de fabrication ou la
production de certains articles, etc.

A Enfin, ayant fait le maximum pour produire plus sans embaucher, il va se
résoudre a chercher du personnel, qu'il va mettre un certain temps a trouver et a
former. Et parfois il faudra trouver

On voit donc qu'il y a forcément un délai entre la croissance de l'activité d'un pays,
donc de son PIB, et sa conséquence sur le nombre d'emplois. Ce délai est de |'ordre
de six mois, parfois un peu plus. Et le raisonnement est le méme pour des activités
de services : lorsque I'activité croit, I'emploi suit quelques mois apres.

Bien entendu, pour que l'emploi puisse croitre, certaines conditions doivent étre
remplies : il faut pouvoir trouver du personnel dans les qualifications nécessaires ; il
faut disposer de la trésorerie ou du crédit nécessaires pour recruter, former et
équiper les nouveaux salariés ; il faut que les fournisseurs de produits et de services
qui concourent a la fabrication puissent, eux aussi, augmenter leur activité, etc.

Remarquons au passage que, I'effet suivant toujours la cause, c'est la croissance du
PIB (la dérivée positive de sa variation par rapport au temps) qui entraine la
croissance de l'emploi (la dérivée de I'emploi total). Ce n'est pas, comme le
prétendent les politiciens de gauche, la croissance de I'emploi qui entraine celle du
PIB. Ce n'est pas en créant artificiellement des emplois grace au partage du travail
imposé par les « 35 heures » que le PIB a pu croitre en France dans les années
1997-2000, c'est parce que le pays bénéficiait de la forte croissance de toute
I'économie mondiale, avec laquelle il échange énormément d'importations-
exportations.

1.4.1 L'emploi ne peut croitre que si le PIB croit plus vite que la productivité

En outre, la productivité [36] des diverses activités économiques croit a peu pres
constamment, du fait des progrés techniques, de matériel plus performant, d'une
meilleure organisation (du travail et des échanges), etc.: a quantité de travalil
constante (nombre d'heures travaillées constant), la quantité de richesse produite
croit automatiqguement chaque année. Cette croissance est presque toujours
positive. Elle est voisine de 2 % par an depuis 1990 pour I'ensemble de I'économie,
de l'ordre de 1.5 % dans le secteur des services et de 4 % dans l'industrie, comme le
montre le graphique ci-dessous issu de I'INSEE [37].
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Variations annuelles de la productivité horaire du travail en France
(valeur ajoutée / heures travaillées en %)

Il est donc évident qu'a elle seule la croissance de la productivité peut expliquer celle
du PIB, sans augmentation du nombre d'emplois. Donc pour que I'emploi augmente,
non seulement le PIB doit augmenter, mais il doit augmenter plus vite que la
productivité.

Or le PIB est aussi stimulé par le déficit budgétaire annuel, qui crée de l'activité.
Donc lorsqu'un gouvernement se flatte de la croissance de 2 % en volume du PIB
obtenue grace a sa politique, alors qu'il a 2.5 % de déficit budgétaire et que la
productivité a progressé de 1.8 %, on peut lui reprocher de désinformer ses citoyens
en oubliant de parler de I'emploi, qui a de fortes chances d'avoir reculé.

1.4.2 PIB par habitant et niveau de vie

On a I'habitude d'appeler niveau de vie moyen de la population d'un pays le quotient
du PIB du pays par son nombre d'habitants. En somme, plus la production de
richesses par habitant est grande, plus ceux-ci vivent bien.

Cette définition du niveau de vie est extrémement trompeuse.

A 1y adabord le cas des pays pétroliers, ol les revenus du pétrole sont
accapareés par la classe dirigeante, les cheiks et leurs familles, et Iimmense
majorité de leurs citoyens vivent dans la misére des subsides que leur donnent
ces cheiks par charité.

A Mais méme dans un pays avancé comme la France ou les Etats-Unis, une
moyenne ne décrit pas la répartition des revenus, qui peut étre trés inégalitaire ;
il faut alors compléter cette moyenne par l'indice de Gini, décrit dans [38]. Voici
d'autres exemples d'inégalités de revenus montrant qu'un raisonnement sur une
moyenne est trompeur :

1 50 % des Francais gagnent moins de 1500 4 p a r 1000 foismoins
qu'un grand footballeur.
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1 Selon [39], les 1 % des ménages disposant du plus haut revenu disponible
(apres imp6ts) disposaient en 2002 de 11.4 % du total des revenus des
meénages aux Etats-Unis et de 7.5 % en France.

1.4.3 Critique de I'emploi du PIB

A Le PIB ne prend pas en compte les services fournis gratis. Pour ne citer que
deux exemples : le travail des femmes a domicile n'est pas comptabilisé, alors
qu'il représente plusieurs heures par jour ; sur le million d'associations
francaises, des centaines de mille regroupent des bénévoles qui fournissent
gratis a la collectivité des services appréciables.

Plus généralement, le PIB comptabilise mal les services. Avant 1960, lorsque
I'essentiel de l'activité économique consistait a produire de la nourriture et des
objets, sa relation avec I'emploi était claire et significative. Aujourd'hui ou les
services représentent 70 % de l'activité économique et ou, dans des pays
comme le Royaume-Uni, les services financiers a eux seuls représentent 8.2 %
du PIB, la relation entre PIB et emploi est bien moins évidente.

A Le PIB comptabilise le travail des fonctionnaires a la valeur de leur traitement, ce
qui est pour le moins arbitraire. Sachant que la productivité des fonctionnaires
est en général bien plus faible que celle des salariés du secteur privé, et que les
fonctionnaires représentent en France 22 % des salariés, il y a la une source
d'erreurs considérables.

A Lorsgu'une grande tempéte endommage des milliers de toitures, le colt de leur
réparation s'ajoute au PIB en tant que production de services. Mais en fait cette
dépense n'a servi qu'a revenir a la situation antérieure, elle n'a ajouté aucune
richesse nouvelle, aucun progres au niveau de vie. Toutes les activités de
réparation sont dans le méme cas, ce qui fausse la signification du PIB en tant
gue production de richesses.

A La croissance du PIB s'est faite jusqu'a la fin du XXe siécle, sans tenir compte
des dégats a I'environnement. Non seulement ceux-ci coltent cher, mais
I'activité de remise en état de I'environnement s'ajoute au PIB, ainsi que les
investissements destinés a changer notre modele économique en un modele
moins polluant en gaz carbonique ; ou est alors le PIB création de richesses ?

A L'énorme activité de production d'armes est comptabilisée dans le PIB, alors que
sa contribution au niveau de vie (et a la vie méme des gens contre qui elles
seront utilisées !) est pour le moins peu convaincante.

A Lorsque des politiciens au pouvoir se félicitent d'avoir fait croitre I'économie du
pays de 2 % I'année précédente, en omettant de dire qu'ils y sont arrivés grace a
un déficit budgétaire de 3 % du PIB financé par des emprunts qui devront étre
remboursés avec intéréts, ils trompent les citoyens. lls les trompent d'autant plus
gue la majeure partie d'une croissance de 2 % du PIB provient de la croissance
naturelle de la productivité, dont ils ne sont pas responsables.

Conclusions

L'utilisation du PIB pour des décisions politiques concernant I'emploi ou le niveau de
vie est contestable et facilite la désinformation des citoyens par les politiciens. Nous
disposons, en France, de toutes les informations économiques et sociales
nécessaires pour apprécier la conduite des affaires publiques, grace notamment a
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'INSEE et a la Banque centrale européenne. Mais comme leurs études et
statistigues ne sont lues que par un pourcentage infime de citoyens, l'information
économique de ceux-ci provient surtout des journalistes et des politiciens, qui citent
d'abord le PIB.

2. La concurrence

2.1 Postulat de la concurrence pure et parfaite
C'est le 2° postulat de I'économie traditionnelle. En voici les conditions.

A Atomicité. Sur chaque marché, chacun des offreurs et des demandeurs ne
représente qu'une partie insignifiante des ensembles respectifs d'offreurs et de
demandeurs. On parle alors « d'atomicité des offres et des demandes ».

Il en résulte une indépendance du prix d'équilibre d'un article du marché par
rapport a la modification de la quantité offerte ou demandée par un offreur ou
demandeur particulier, puisque cette quantité est négligeable par rapport a
I'ensemble du marché. Chaque offreur ou demandeur doit donc considérer le
prix du marché comme une donnée qui s'impose a lui, sur laquelle il ne peut
agir ; en somme, il doit se dire : « Peu importe ce que je fais, l'avenir n'en
dépend pas. »

Bien entendu, le postulat d'atomicité n'est probablement pas respecté lorsque :

1 L'Etat est agent économique [2] sur un marché, ou qu'il y intervient.

Exemple : une intervention de la banque centrale pour racheter des titres
peut faire baisser fortement ceux-ci et bouleverser les conditions de
financement de I'économie. La Banque centrale européenne et la Réserve
fédérale des Etats-Unis l'ont fait en 2008-2009.

1 Le nombre de clients est tres réduit (centrales d'achat, par exemple) ;
1 Le nombre de fournisseurs est trés réduit (monopole ou oligopole [8]).

Le postulat d'atomicité est valable, en premiére approximation, en
macroéconomie : le PIB de la France (environ 2000 milliards d'euros) ne varie
pas de maniere mesurable si une PME de 100 personnes accroit sa valeur
ajoutée annuelle de 2 millions d'euros. C'est en microéconomie qu'il est parfois
contestable, notamment lorsqu'une action d'un agent économique représente
une fraction non négligeable des transactions de son secteur d'activité.

A Libre accés au marché. Cette condition implique I'absence :

de barrieres excluant certains offreurs ou demandeurs du marché ;

de monopoles ;

de normes artificielles de qualité excluant indment certains produits ;

de quotas d'importation ;

de prix imposés ;

de restrictions de publicité ;

de restriction de lieu, de durée ou de surface de vente, etc.

=2 =4 =4 -4 48 -8 9
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Elle implique aussi l'absence d'entente entre fournisseurs ou entre clients
comme les centrales de vente ou d'achat ; elle exclut également les multiples
interventions dont I'Etat francais s'est fait une spécialité (subventions, taxes
S p ®c i avbirecisdéssous).

A Homogénéité des produits. Cette condition implique que les divers vendeurs
offrent des produits identiques, que leurs clients peuvent comparer. Bien
entendu, les fournisseurs font souvent tout ce qu'ils peuvent pour empécher
cette comparaison : boites de lessive contenant des quantités différentes,
structures tarifaires différentes (exemples : prix des assurances ou des
communications téléphoniques), etc.

A Transparence du marché. Chaque acteur du marché (offreur ou demandeur) doit
étre parfaitement informé des articles disponibles, de leurs conditions de vente,
des prix et quantités demandés, etc.

A ce propos, Internet est un formidable vecteur de transparence, par les sites
des fournisseurs comme par ceux ou les consommateurs s'expriment et ceux ou
ils s'échangent des opinions sur les offres.

A Mobilité parfaite des produits et des facteurs de production. Chaque offreur doit
étre libre de modifier ses produits ou d'en introduire de nouveaux. Cela implique
la possibilité pour les producteurs de recouriradelamain-d' T uvr e ®trang r
d'emprunter ou de préter les fonds a leur guise, d'acheter les matiéres premieres
ou ils veulent, etc. Elle implique aussi la possibilité pour les travailleurs de choisir
leur lieu de travail et de s'expatrier s'ils le désirent.

Les syndicats se sont toujours opposes a la mobilité, empéchant ainsi les prix de
revient et de vente d'étre les plus bas possibles ; cela revient a faire payer des
produits plus cher, donc a faire subventionner par les consommateurs des
productionssous-o pt i mal es et des travaill eurs moin

Lorsque regne une concurrence pure et parfaite, le marché prend en compte toute
I'information a la disposition des agents économiques pour déterminer ses prix.

2.1.1 Importance d'une forte concurrence

Un marché a pour fonction de rendre compatibles les souhaits des vendeurs et des
acheteurs. Il ne peut y parvenir complétement que s'il y a concurrence pure et
parfaite. La théorie économique traditionnelle postule que si c'est le cas, le_marché
parvient automatiguement & un équilibre entre I'offre et la demande.

Ce postulat de concurrence pure et parfaite est la condition sine qua non du bon
fonctionnement de I'économie de marché. Hélas, sa vérification pratique a toujours
été si approximative qu'on peut le considérer comme illusoire, utopique. C'est
particuliérement vrai en France, ou l'intervention de I'Etat dans I'économie est la plus
considérable de tous les pays avancés. Mais ce fut vrai aussi aux Etats-Unis en
2007-2008, lorsque I'Etat fédéral intervint puissamment dans le systeme bancaire et
dans tous les secteurs économiques que d'énormes dépenses budgétaires pouvaient
stimuler pour vaincre la crise de [12].

Les économistes traditionnels basent les lois fondamentales de I'économie de
marché sur le postulat de concurrence pure et parfaite pour des raisons de
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simplicité, pas de conformité a la réalité économique. Plusieurs prix Nobel
d'économie ont été accordés pour des théories contredisant ce postulat.
(exemple : I'asymétrie d'information [9] - le vendeur d'une voiture d'occasion en
connait bien mieux les qualités et défauts que I'acheteur, ils ne négocient pas a
armes égales, la concurrence est faussée faute d'informations suffisantes).

2.2 Critique de la concurrence pure et parfaite

Caractére idéal et utopique de la concurrence pure et parfaite

Les conditions idéales de concurrence ne sont jamais réalisées, mais les
économistes font souvent I'nypothése de concurrence pure et parfaite pour simplifier
leurs raisonnements et leurs modéles. Les consommateurs y ont tellement intérét
que tout contexte de concurrence imparfaite est considéré comme préjudiciable a la
collectivité.

Chaque pays, chaque entreprise et chaque personne qui a quelque chose a vendre
a intérét a avoir le moins de concurrence possible. Pour y parvenir, un fournisseur
pourra essayer par exemple :

A De créer de nouveaux produits, gu'il est seul a fabriquer ;

Ve

A D'inventer de nouvelles techniques ou procédés de fabrication, qu'il pourra
breveter ;

A De changer la présentation d'un produit, pour donner aux consommateurs
I'impression que c'est un produit nouveau ;

A De faire de la publicité pour le produit ou la marque, pour donner aux
consommateurs une image qui les distingue des produits concurrents ;

A D'empécher les consommateurs et les concurrents de connaitre les
caractéristiques exactes de leur produit ;

A De s'entendre avec d'autres fournisseurs du méme produit pour éviter de se faire
concurrence, ou de s'emparer des entreprises concurrentes pour remplacer cette
concurrence par une synergie industrielle ou commerciale ;

Ve

A D'obtenir de I'Etat des lois et réglements qui empéchent ses concurrents
d'accéder au marché, etc.

Il y a toujours des politiciens et des groupes de pression qui réussissent a fausser les
conditions de concurrence au profit de leurs amis. C'est ainsi que le président
Sarkozy a obtenu le 22/06/2007 de la présidence allemande de I'Union européenne
I'abandon de la référence a la "concurrence libre et non faussée" dans le projet de
traité institutionnel simplifi€ pour I'Union européenne. Il veut ainsi que notre
gouvernement puisse intervenir massivement dans I'‘économie, comme il le fait
depuis 1945.

Conclusion

La concurrence pure et parfaite étant un mythe, les théories économiques
traditionnelles qui la supposent sont au mieux des approximations.
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2.2.1 Intervention de I'Etat francais dans I'économie

Les exemples d'intervention de I'Etat francgais dans I'économie sont si nombreux et si
anciens gu'ils donnent régulierement lieu a des remontrances des organisations
économiques internationales comme I'OCDE, parce qu'ils handicapent la croissance
économique et sont préjudiciables aux consommateurs [10]. En voici des exemples :

A

Limitation de la concurrence par des lois, des quasi-monopoles d'Etat qui
subsistent malgré les directives de Union européenne (électricité, chemins de
fer...), des prix imposés, des taxes ou quotas d'importation, etc. Une telle
limitation crée des rentes de situation dont certains acteurs économiques
profitent au détriment des consommateurs.

Fixation autoritaire de salaires minimum et indexation sur les prix méme lorsque
la productivité n'a pas augmenté autant que ces prix, ce qui rend les travailleurs
peu qualifiés trop chers, donc crée du chémage.

Transferts sociaux considérables : assurance maladie, retraites, chomage,
allocations innombrables aux plus défavorisés (d'apres I'INSEE [11], en 2007 en
France les transferts sociaux aux ménages ont représenté 366.4 milliards
d'euros, soit 29.4 % de leur revenu disponible brut de 1244.3 milliards d'euros).

Pression fiscale trés lourde et déficit budgétaire récurrent : en France, I'Etat
dépense environ 53 % du PIB [13] (plus que tout le reste de I'économie), alors
gue ses rentrées fiscales sont inférieures, d'ou un déficit et une dette laissée aux
générations suivantes qui s'alourdissent chaque année.

Le fait que les dépenses de I'Etat soient supérieures a celles du reste des agents
economiques (du fait des lourds transferts sociaux, des innombrables
subventions et de la proportion de fonctionnaires supérieure a celle de tous des
autres pays avanceés) fait de la France un pays socialiste.

L'interventionnisme de I'Etat dans I'économie est voulu par les Francais depuis des
siécles. Lorsqu'ils sont mécontents, les Francgais se tournent toujours vers I'Etat pour
résoudre les problemes.

Conclusions défavorables a l'interventionnisme étatique

A

Les demandes de création d'emplois, de hausse des salaires et du pouvoir -
d'achat reposent sur le mythe socialiste de I'Etat tout-puissant [7-a], elles sont
vouées a étre décues. L'Etat francais, déja surendetté, ne peut les satisfaire
gu'en augmentant le déficit budgétaire a la charge des générations suivantes, ce
gue les syndicats et autres irresponsables a la base de ces revendications
refusent de prendre en compte.

Comme les autres Etats, celui de la France ne peut agir qu'a moyen-long terme,
en investissant en infrastructure, en recherche et développement et en
formation, ainsi qu'en rendant la fiscalité et la Iégislation du travail plus propices
aux entreprises, pour qu'elles se développent et embauchent.

Mais la lourdeur de son déficit budgétaire fait que la France n'a pas les moyens
d'investir suffisamment pour son avenir. D'ou la proposition du président Sarkozy
en juin 2009 de lancer un grand emprunt pour financer des investissements ;
ceux-ci devraient étre économiquement rentables pour pouvoir dégager les
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marges nécessaires a leur remboursement sans alourdir les remboursements de
dette publique.

Hélas, un président de la République et des députés étant élus pour 5 ans, ils
n'‘ont jamais le temps de prendre des mesures efficaces, dont la durée rend
l'effet visible aprés la prochaine élection. Alors la France est mal gouvernée
depuis des décennies, tandis que des pays plus raisonnables comme
I'Allemagne, la Suede ou les Etats-Unis prennent les mesures nécessaires.

A La foi des Francais en un Etat tout-puissant est confortée par le fait qu'ils
obtiennent de leurs gouvernements successifs de plus en plus de promesses
d'assistance. Ainsi, ils ont obtenu récemment :

1 La couverture maladie universelle, soignant méme les immigrés en situation
irréguliere (comme le font aussi - surprise ! - certains états américains).

1 Undroit au logement opposable, y compris pour ceux qui n‘ont pas de
revenus ou des revenus trop faibles, droit qui ne peut étre suivi d'effets qu'a
coups de milliards des contribuables pour construire, puis entretenir les
logements et en payer les charges. Et la ministre Mme Boutin a promis en
2009 un relogement a tous les locataires expulsés i peu importe le colt
pour I'Etat T mesure généreuse qui fera nécessairement croitre le nombre
de loyers impayes, loyers que I'Etat compensera aux propriétaires aux frais
de son budgeté

A L'intervention de I'Etat fait exploser les dépenses budgétaires, d'ou une forte
pression fiscale et des déficits récurrents. L'Etat consacrant trop d'argent a des
dépenses et subventions improductives n'en a plus assez pour des
investissements préparant I'avenir. Le pays perd peu a peu sa productivité et sa
compétitivité (comme le montre le déficit de son commerce extérieur), ce qui
handicape son niveau de vie et accroit le chdmage, donc les besoins de
subventions : c'est un cercle vicieux.

A L'intervention de I'Etat donne aux citoyens I'habitude d'étre assistés, et de
réclamer cette assistance publique chaque fois qu'il y a un probleme, au lieu de
se prendre en charge et de le résoudre eux-mémes.

Exemples de cas ou l'intervention de I'Etat est préférable ou indispensable

Il ne faut pas faire I'erreur de croire que l'intervention de I'Etat dans I'économie est
toujours regrettable. Voici des cas ou elle est préférable, au contraire.

Ve

A Lorsgu'un investissement est important et doit étre amorti sur une trés longue
période. Exemples :

1 Construction des grands ouvrages de travaux publics : ponts, canaux, etc.,
dont le codt considérable et I'amortissement sur 30 ans ou plus n'est pas
compatible avec un financement prive.

9 Parc de centrales nucléaires ou usine de retraitement de leurs combustibles
(durée de vie et d'amortissement d'au moins 40 ans).

1 Modernisation du réseau national de télécommunications (centraux
électroniques, création de millions de lignes d'abonné, Mi ni t el é)

A Lorsqu'il faut financer de la recherche fondamentale, dont la rentabilité n'est pas
assurée guelle que soit I'échéance considérée. Une entreprise ou un groupe
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d'entreprises ne peut se permettre ce genre de recherche. De son c6té, un pays
profite des liens entre recherche fondamentale et enseignement supérieur.

3. Leprobleme des prévisions et de l'incertitude

En économie, toute décision suppose une prévision d'évolution de l'offre (quantité,
prix), d'évolution de la demande, des actions des autres agents économiques, de la
Iégislation, etc. Ce sont des contraintes qu'un décideur ne maitrise guére, sur
lesquelles il ne peut que conjecturer.

Une décision suppose, ensuite, une évaluation de ses conséquences.

Exemple : une entreprise qui a besoin de fonds pour se développer devrait-elle
procéder a une augmentation de capital, a une émission d'obligations, a un
emprunt, a une fusion avec une autre entreprise, ou a-t-elle intérét a attendre ?
Quelles conséquences de chaque décision peut-elle prévoir sur ses profits a
court et long terme, sur I'évolution de ses parts de marche, etc.?

La prévision économique par un décideur est un raisonnement personnel soumis a
ses connaissances et a ses criteres de jugement. Or tout raisonnement humain est
accompagné de jugements de valeur a chaque étape, avec les émotions (affects
[14]) qui en résultent ; les neurosciences [29] montrent que cela vient de la maniére
dont notre cerveau fonctionne, c'est automatique et impossible a empécher.

Il se trouve que notre code génétique et notre psychisme se comportent comme
des logiciels de niveaux différents (le niveaux du psychisme étant au-dessus de
celui du code génétiqgue) munis de fonctions qui évaluent en permanence les
situations résultant de perceptions physiologiques ou de pensées, conscientes
ou non. Les situations sont évaluées en fonction de valeurs que I'homme
posséde par héritage (« I'inné ») ou mémorisation (« l'acquis »).

Cette évaluation automatique a pour conséquences des besoins physiques ou des
désirs psychigues que I'homme va chercher a satisfaire, consciemment ou non.
Rappelons donc d'abord quelques définitions concernant les critéres de jugement
gue sont les valeurs, les conditions culturelles dans lesquelles un homme juge
guelque chose, et les contraintes morales qui pesent ou non sur son jugement.

3.1 Valeurs, culture et morale

3.1.1 Valeur

C'est la qualité de ce qui est désiré ou estimé, ou au contraire rejeté, redouté.
Exemples de valeurs positives : valeur de la vie humaine ; valeur de I'amour, de
la compassion ; valeur de la richesse, de la santé ; valeur du beau, du bien, du
juste ; valeur du progrées scientifique ou social ; droits de 'homme ; démocratie ;
laicité ; liberté d'action, d'expression et de conscience ; valeur du godt agréable
d'un morceau de chocolat, etc.

Les valeurs négatives correspondent a ce qui est détesté, craint, etc.
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Toute valeur est en méme temps objet d'un désir et objet d'un jugement : le désir est
le moteur, le jugement, l'arbitre. Si I'un de ces deux facteurs disparatit, il n'y a plus de
valeur : I'absence de désir implique l'indifférence, I'absence de jugement aussi. Dans
I'esprit humain, chaque valeur est automatiguement associée a un ou plusieurs
affects [14] sur lesquels le jugement peut se baser.

Structure axiomatique

Les valeurs d'un individu sont structurées comme une axiomatique. Les axiomes de
base sont des valeurs intériorisées, considérées par l'individu comme allant de soi,
gue jappellerai valeurs primaires ou valeurs de base. L'individu les tient de son
patrimoine génétique, de la culture dont il hérite et de son éducation. Bien qu'elles
puissent changer un peu avec le temps et l'expérience de la vie, la conscience ne
peut y accéder ; elle ne peut ni les créer ni les modifier ; elles se créent et se
modifient de maniére subconsciente. Les axiomes de base sont accompagnés de
regles d'application non explicites permettant des jugements de valeur et la
déduction par la conscience de valeurs secondaires.

La conscience peut connaitre n'importe quelle valeur en se posant des questions du
type:«Est-ce bi en o